
Die avasis Group ist seit 1997 zertifizierter Siemens Platin Partner und mit über 70 Mitarbeitenden an fünf Stand-
orten in der Medizintechnik sowie in der MEM-Industrie erfolgreich tätig.

Du hast Freude am Kontakt mit Kunden und übernimmst gerne Verantwortung? In dieser Rolle betreust Du 
Dein eigenes Kundenportfolio, begleitest Deine Kunden durch den gesamten Auftragsprozess und unter-
stützt gleichzeitig unser Vertriebsteam. Bei der avasis Group stehen dabei der persönliche Austausch und 
der Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen im Mittelpunkt. Und wenn Du später den nächsten Schritt ins 
Account Management machen möchtest, unterstützen wir Dich dabei.

Diese Aufgaben erwarten Dich
•	 Unterstützung unseres Vertriebsteams bei der Erstellung von Angeboten und Bearbeitung von Anfragen 
•	 Verantwortung für die Auftragsabwicklung und den Renewal-Prozess
•	 Sicherstellung einer sauberen/vollständigen Dokumentation in CRM/ERP sowie einer hohen Datenqualität 
•	 Eigenständige Betreuung Deines Kundenportfolios über den gesamten Auftragszyklus hinweg: 
	 von der Auftragserfassung über Renewals bis zur Auftragsabwicklung 
•	 Als erste Ansprechperson für Deine Kunden sorgst Du dafür, dass sie die avasis Group als verlässlichen 
	 Partner erleben 
•	 Im regelmässigen Austausch mit Deinen Kunden erkennst Du ihre Bedürfnisse und hast Freude
	 daran, diese gemeinsam weiterzuentwickeln 
•	 Gemeinsam mit dem Vertriebsteam entwickelst Du Leads und Opportunitäten weiter

Das bringst Du mit
•	 Kaufmännische Ausbildung oder eine vergleichbare Qualifikation
•	 Erste Erfahrungen im Kundenkontakt, Customer Service oder Vertriebsinnendienst
•	 Eine schnelle Auffassungsgabe und ein hohes Mass an Aufmerksamkeit
•	 Strukturierte, selbständige und verbindliche Arbeitsweise
•	 Eigeninitiative, Freude an proaktivem Handeln und ausgeprägte Service- und Kundenorientierung
•	 Unternehmerisches Denken und der Anspruch, Mehrwert für Kunden und das Team zu schaffen
•	 Freude daran, Kundenbeziehungen aktiv weiterzuentwickeln
•	 Sehr gute Deutschkenntnisse und gute Englischkenntnisse

Das bieten wir Dir
•	 Flexibles Arbeitspensum mit hoher Eigenverantwortung
•	 Spannende Projekte bei namhaften Industrieunternehmen
•	 Ein motiviertes, kollegiales Team mit flachen Hierarchien
•	 Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten
•	 Attraktive Vergütung und moderne Arbeitsbedingungen
•	 Dein Arbeitsplatz in Berneck mit der Möglichkeit zum hybriden Arbeiten

Inside Sales Specialist, (m/w/d), 80-100 % 

Die avasis Group unterstützt ihre Kunden dabei, Prozesse entlang des gesamten Produktlebenszyklus zu digitalisieren und effizienter zu gestalten. 
So wird Komplexität reduziert und mehr Raum für Innovation geschaffen.


